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عناوین اصلی ارایه

2

مرحلۀ شروع کسب و کار نوپا-1

مرحلۀ تثبیت کسب و کار نوپا-2

مرحلۀ جذب سرمایه گذار و شریک تجاری -3

قراردادهای رایج در کسب و کارهای نوپا-4

محرمانگی در کسب  کارهای نوپا-5
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3

Legal Due 

Diligence

تحلیل هوشمند مجوزهای

قانونی الزامی

اعتبارسنجی 

حقوقی آورده ها

حقوقیاعتبارسنجی

بنیانگذاران

حقوقی کسب و کاراعتبارسنجی فقدان 
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4

Valuation

ارزش گذاری بدون 

شاخص

ارزش گذاری با 

شاخص های غلط

در ارزش گذاری آورده ها و تسهیم سهامخطا 
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Cofounders 

Agreement

مذاکره قبل از مجادله

تفکیک بستر 

اعتمادآمیز از 

دفرایندهای استاندار

فقدان قرارداد  بین بنیانگذاران
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شخص

حقیقی یا 

حقوقی؟

چالش ها و فواید ثبت 

شرکت

زمان مناسب 

ثبت شرکت

نوع مناسب شرکت

عدم ثبت شرکت جز در موارد ضرورت
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Legal 

Documentation

امستندسازی دارایی هاحصای دارایی ها

دارایی هامستندسازی حقوقی فقدان 
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Article of 

Association

و نگارش قرارداد به نح

قابل ثبت

نامه تنظیم صحیح اساس

و ضمیمه کردن آن

سرمایه گذار احتمالیو بنیانگذاران اساسنامه با توافقات انطباق 
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Cooperation 

Model

ادی توجه به ابعاد اقتص

و حقوقی مدل ها

ضرورت توازن در همه 

ابعاد هنگام انتخاب 

مدل

پیمانکارانبرای همکاری با کارمندان و مناسب مدل حقوقی انتخاب 
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IP 

Limitations

شناخت محدودیت های 

حمایت از ایده

تحلیل درست 

مالکیت فکری 

مشاع و وابسته
شناخت ابعاد مالکیت فکری

حمایت از ابعاد شهرتی، )

(کاربردی و تزیینی

فهم نادرست از ابعاد حمایتی مالکیت فکری
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IP 

Strategies

مفهوم کاربردی 

ت استراتژی های مالکی

فکری

کاربرد 

استراتژی های 

مالکیت فکری
ی مصادیق استراتژی ها

مالکیت فکری

فکریمالکیت جای استراتژی های به فکری تمرکز بر مالکیت 
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چالش های استراتژی
راهکار مقابله با 

استراتژی

استارتاپنگرفتن خطر استراتژی حبس جدی 
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روش های 

مناسب 

همکاری

تمرکز بر 

محصول نهایی

تمرکز بر 

دانش فنی

تمرکز بر 

مشارکت

اشتباه در انتخاب مدل توسعه و تجاری سازی
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تأثیر سطح تعهدات قراردادی بر انتخاب مدل همکاری
فناورانه 

ی
مدل همکار

ت
ح تعهدا

ط
س
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انتخاب مدل 

همکاری

مزیت ذاتی 

مدل انتخابی

مزیت حقوقی

مدل انتخابی

ی مزیت اقتصاد

مدل انتخابی

.ستمدل همکاری مطلوب ترکیبی از مزایای ذاتی، اقتصادی و به خصوص حقوقی ا
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حق امتیاز 

شناور

Running 

Royalty

:مزیت ذاتی

مشارکت واقعی

طرفین

:مزیت حقوقی

تعیین کف 

درآمد
:مزیت اقتصادی

دسهیم شدن در سو

وع مثال وابستگی مزایای ذاتی، اقتصادی و حقوقی مدل همکاری فناورانه در موض
انتخاب مدل پرداخت

© Dr. Youssef Ghassemi



فواید کاربردی همکاری فناورانه بین شرکت های کوچک و
بزرگ

ی 
ی تجار

ی ها
دشوار

ی 
ی ها

ی نوآور
ساز

ک 
ی کوچ

ت ها
شرک

ی 
ی ساز

رویه تجار

ی
فناور
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مذاکره در 

همکاری با 

شرکت های 

بزرگ

شرکت های بزرگ 

ی دولتی، شبه دولت

یا عمومی

شرکت های بزرگ 

خصوصی

توجه به فضای 

فنی، مالی و 

حقوقی جلسات
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تصمیم گیری

پرهیز از ساده انگاری فرایندهای

قراردادی و اجرایی

اتیپرهیز از ساده انگاری فرایندهای مذاکر

پرهیز از ساده انگاری فرایندهای حقوقی و

قانونی 
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قراردادهای اصلی

تفاهم نامه و قراردادهای تولید و 

تثبیت نوآوری

قراردادهای تجاری سازی فناوری

قراردادهای سرمایه گذاری در کسب و کارهای

نوآورانه 
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فناورانهدر همکاری های ( MoU)مذاکره و تنظیم تفاهم نامه اصول 

MoUمیزان الزام آور بودن 
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فناورانهدر همکاری های ( MoU)مذاکره و تنظیم تفاهم نامه اصول 

MoUنقش و کارکرد 
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فناورانهدر همکاری های ( MoU)مذاکره و تنظیم تفاهم نامه اصول 

MoUمفاد و محتوای عمومی و اختصاصی 
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فناورانهدر همکاری های ( MoU)تفاهم نامه شروط عمومی 

عدم افشای اطلاعات محرمانه
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فناورانهدر همکاری های ( MoU)تفاهم نامه شروط عمومی 

عدم اقدام موازی و رقابت
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فناورانهدر همکاری های ( MoU)تفاهم نامه شروط عمومی 

...  وعدم تعهدات مالی، انتقال حقوق، اعطای نمایندگی
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(R&D)قراردادهای تحقیق و توسعه 

تسهیم مالکیت فکری

استراتژی های مربوط به مهلت های قراردادی

استراتژی های ایجاد حق اولویت
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از مالکیت دستاوردهای فناورانه و حقوق مالکیت فکری ناشی
(R&D)توسعه قراردادهای بین المللی تحقیق و 

مالکیت در 

فرض سکوت 

قرارداد

28

اصل اولیه تعلق دستاوردهای -1
قرارداد به کارفرما

نحوۀ اجرای اصل در حقوق -2
ایران، فرانسه و امریکا
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از مالکیت دستاوردهای فناورانه و حقوق مالکیت فکری ناشی
(R&D)توسعه قراردادهای بین المللی تحقیق و 

تنوع حقوق 

ناشی از 

مالکیت 

فکری

29

ضرورت تفکیک حقوق مالی و -1
غیرمالی

غیرقابل انتقال بودن حقوق -2
غیرمالی
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کریعدم توجه به استراتژی های تسهیم مالکیت ف

فایدۀ 

تسهیم

استراتژی درآمد بیشتر از 

سهم مالکیت فکری  کمتر
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استراتژی های تسهیم مالکیت فکری

چالش های 

تسهیم

- IP Blocking

- IP Dependence
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تعیین آورده و مالکیت طرفین

راهکارها
تعیین  حق اولویت  در 

تجاری سازی یا خرید و واگذاری
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استراتژی های تسهیم مالکیت فکری

استراتژی 

سکوت 

قراردادی
در راستای منافع کارفرما
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استراتژی های تسهیم مالکیت فکری

در راستای منافع فناور در 

فرض عدم تسهیم مالکیت 

فکری میان فناور و کارفرما

استراتژی 

حق اولویت 

تجاری سازی
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استراتژی های مربوط به حدود موضـوع قرارداد

پیشیناستراتژی استثناکردن دستاوردهای
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استراتژی های مربوط به حدود موضـوع قرارداد

ناوری استراتژی کنترل پیشرفت های آتی ف
((Grant-back
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استراتژی های مربوط به حدود موضـوع قرارداد

یاستراتژی استفاده از پیوست های فنی و تجار
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R&Dاستراتژی های مربوط به مهلت های قراردادهای 

نحوۀ تعیین تاریخ لازم الاجرا شدن قرارداد
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R&Dاستراتژی های مربوط به مهلت های قراردادهای 

تعیین مهلت برای ناظر و پیش بینی ضمانت اجرا
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R&Dاستراتژی های مربوط به مهلت های قراردادهای 

وعدتعیین مهلت بیشتر با قید امکان خاتمۀ قبل از م
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قراردادهای تجاری سازی فناوری

قرارداد« ماهیت»تعیین 

قرارداد« موضوع»تعیین 

قرارداد« مبلغ»تعیین 
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مفاد و شروط قراردادهای تجاری سازی

آثار قرارداد

موضوع قرارداد انتقال مالکیت•

اعطای مجوز•

مشارکت•

ماهیت قرارداد
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مفاد و شروط قراردادهای تجاری سازی

آثار قرارداد

فناوری•

اعتبار•

موضوع قرارداد

ماهیت قرارداد
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مفاد و شروط قراردادهای تجاری سازی

آوردۀ طرفین•

دستاوردهای سابق و لاحق•

تضمین تجاری و صنعتی•

مسؤولیت  ناشی از قرارداد•

اعمال اصل سرزمینی بودن•

مالکیت فکری و تدوین 

شروط لازم

آثار قرارداد

موضوع قرارداد

ماهیت قرارداد
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ماهیت عمـل حقـوقی

لیسانس انحصاری 

انتقال مالکیت 

.نیست

حقوق قابل 

واگذاری یا 

انتقال

تفاوت 

فروش و 

لیسانس
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نـوع موضــوع

علامت تجاری/نام

حق استفاده از 

علامت تجاری /نام

یکی از طرفین

علامت /ایجاد نام

تجاری جدید

فناوری/دانش فنی

مبتنی بر حق انحصاری

مبتنی بر محرمانگی

46 © Dr. Youssef Ghassemi



محاسبه و پرداخت مبلغ قرارداد یا سود

مبلغ 

ثابت

استراتژی حبس فناوری و 

مقابله با آن

مبلغ 

شناور
استراتژی شرکت های واسط و 

مقابله با آن

مبلغ 

ترکیبی
تعیین مبنای تقسیم سود
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منع افشااستراتژی های حقوقی استفاده از شروط و قراردادهای 

قرارداد مستقل منع

افشا

تعهد پیش قراردادی

منع افشا

منع افشا برای آغاز مذاکره-1

منع افشا در قرارداد تحقیق و توسعه-2

منع افشا در قرارداد تجاری سازی فناوری-3

منع افشا در قرارداد استخدامی-4

شرط محرمانگی 

ضمن قرارداد اصلی

اقسام قراردادها و 

شروط منع افشا 

(NDA)
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تعیین هدفمند طرف قرارداد

تعیین هوشمند حدود اطلاعات

اسبپیش بینی ضمانت اجرای من
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قویژگی های یک قرارداد منع افشای موف
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شرایط امکان خاتمه قرارداد

امکان غیرانحصاری شدن قرارداد

تضمین کف تجاری سازی
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سناریوهای خروج از قرارداد
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تعیین روش حل و فصل اختلافاتاستراتژی های 

معیار ترجیح روش 

داوری

اثر حقوقی شرط 

داوری در قرارداد

ی مزایا و معایب روش ترکیب

(قضایی-داوری)
داوری سازمانی

داوری یا مراجع 

قضایی؟

© Dr. Youssef Ghassemi



Y.Ghassemi@dadfco.ir

021- 86 08 59 05

021- 86 08 58 30

© Dr. Youssef Ghassemi


